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Segreteria organizzativa

AZIENDA CERTIFICATA ISO 9001:2000

Basi scientifiche
e strategie pratiche
della moderna
ortodonzia

ENTERPRISE HOTEL
Milano - Corso Sempione, 91 

13-14 marzo 2009

COME ARRIVARE ALL'HOTEL

Corso ECM 

in Automobile
• Uscita autostradale MILANO VIALE CERTOSA, percorrere Viale Certosa in direzione CENTRO CITTA’. 
Superata Piazza FIRENZE, all’inizio di Corso SEMPIONE, troverete l’albergo sulla  DESTRA al Civico 91. 
• Per arrivi da BOLOGNA e GENOVA percorrere la TANGENZIALE OVEST in direzione COMO fino 
all’uscita di Viale CERTOSA.

in Aereo
• Da AEROPORTO di LINATE: Con il  TAXI in circa 30 minuti oppure con i mezzi pubblici AUTOBUS 78 
fino a SAN BABILA. Metropolitana LINEA ROSSA sino alla stazione CADORNA, poi TRAM 1 oppure 19. 
Fermata Piazza FIRENZE.
• Da AEROPORTO di MALPENSA: Con il  TAXI in circa 45 minuti oppure con il  treno MALPENSA 
EXPRESS fino alla stazione CADORNA,  poi TRAM 1 oppure 19. Fermata Piazza FIRENZE.
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Segreteria e Iscrizioni

9.00-11.00
Le forze in ortodonzia. Il self-ligating: confronto 
tra le applicazioni tradizionali e le più innovative

PAUSA

11.15-12.00
Presentazione di casi clinici

12.00-12.30
L’“Hollywood” smile

12.30-13.00
Presentazione di casi clinici 

PAUSA 

14.00-14.30
I problemi verticali   

14.30-15.00
Il laser in ortodonzia  

15.00-16.00
Il bondaggio indiretto: un viaggio lungo 3 anni 
verso il sistema perfetto 
PAUSA

16.15-16.45
Ortopedia: cosa funziona e cosa no

16.45-18.00
Le novità in ortodonzia: innovazioni tecnologiche 
che semplificano la vita (raggi x digitali come il 
cone beam, attacchi Suresmile, il dispositivo 
Forsus, i fili più all’avanguardia, i materiali adesivi 
e il dispositivo Crossbow)
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9 9.00-11.15
Far crescere uno studio odontoiatrico: sviluppare 
un sistema, utilizzare i dati statistici relativi al 
proprio lavoro, monitorarlo, organizzare al meglio  
l’orario di visita

11.30-13.00
Far crescere uno studio odontoiatrico: sviluppare 
un sistema, utilizzare i dati statistici relativi al 
proprio lavoro, monitorarlo, organizzare al meglio  
l’orario di visita

PAUSA

14.00-15.00
Assumere, far crescere e mantenere un grande 
staff

15.15-16.00
Come è uno studio incentrato sul paziente e 
perché crearlo

16.15-16.30
Discussione, chiarimenti e approfondimenti  

16.30-17.00
Test di apprendimento   
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9 La SIOB è particolarmente orgogliosa di essere riuscita ad invitare per la 
prima volta in italia il dr. Terry Selke. Il corso preve dell'illustrazione delle 
più moderne tecniche e tecnologie a disposizione della pratica ortodontica. 
Particolare rilievo verrà dato all'utilizzo dei dispositivi autoleganti 
inserendole all'interno della filosofia di trattamento bioprogressiva. Il 
relatore illustreà gli ausilii diagnostici e terapeutici più attuali che 
consentono di ottenere i migliori standard di trattamento in termini di 
qualità ed efficienza. Oggi più che mai gli ortodonzist devono essere in 
grado di offrire standard di trattamento sempre più elevati, confrontandosi 
in una relatà dove efficienza, qualità e prontezza terapeutica sono 
determinanti.

Dal 1974 il Dr. Sellke svolge la libera professione presso gli studi a Grayslake, Antiochia e Wonder 
Lake. Ha insegnato per oltre 30 anni, dal 1970 al 2006, presso il Dipartimento di Ortodonzia della 
University of Illinois. Il Dr. Sellke continua la sua attività di insegnamento sia negli USA sia all’estero 
partecipando a numerosi congressi internazionali, trasmettendo la propria esperienza sia nella 
clinica ortodontica sia nell'altra sua passione: l'applicazione dei principi di gestione alla studio 
ortodontico. In effetti, la sua lunga esperienza didattica e professionale gli ha permesso di 
individuare il metodo per massimizzare l'efficienza e allo stesso tempo migliorare la qualità delle 
cure offerte ai pazienti, aumentandone la collaborazione e l’accettazione della terapia. 
Cultore delle teorie bioprogressive, il Dr. Sellke ha compreso i vantaggi derivanti dalla low 
friction molto prima che venissero divulgati i concetti della self-ligation passiva. Il Dr. Sellke ha 
pubblicato decine di articoli su riviste scientifiche di ortodonzia in tutto il mondo; il suo testo 
sulla filosofia ortodontica bioprogressiva è stato tradotto in quattro lingue.

Dr. Terry A. Sellke
Dal 1974 il Dr. Sellke svolge la libera professione presso gli studi a Grayslake, 
Antiochia e Wonder Lake. Ha insegnato per oltre 30 anni, dal 1970 al 2006, 
presso il Dipartimento di Ortodonzia della University of Illinois. Il Dr. Sellke 
continua la sua attività di insegnamento sia negli USA sia all’estero partecipan-
do a numerosi congressi internazionali, trasmettendo la propria esperienza sia 
nella clinica ortodontica sia nell'altra sua passione: l'applicazione dei principi di 
gestione allo studio ortodontico. In effetti, la sua lunga esperienza didattica e 
professionale gli ha permesso di individuare il metodo per massimizzare 

l'efficienza e allo stesso tempo migliorare la qualità delle cure offerte ai pazienti, aumentandone 
la collaborazione e l’accettazione della terapia. 
Cultore delle teorie bioprogressive, il Dr. Sellke ha compreso i vantaggi derivanti dalla low 
friction molto prima che venissero divulgati i concetti della self-ligation passiva. Il Dr. Sellke ha 
pubblicato decine di articoli su riviste scientifiche di ortodonzia in tutto il mondo; il suo testo 
sulla filosofia ortodontica bioprogressiva è stato tradotto in quattro lingue.

RESPONSABILE 
SCIENTIFICO
Dr. Franco Bruno
Libero Professonista. Specialista in 
Ortognatodonzia. Professore a
contratto presso la scuola di 
specializzazione di ortognatodonzia
dell'università di cagliari. past-president 
siobe ed attiale
tesoriere. esercita esclusivamente 
l'ortodonzia.
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